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Zalety faktoringu zakupowego dla przedsiebiorcéw.

Faktoring zakupowy to mniej znana odmiana faktoringu, o odwréconym schemacie.
Bezposrednim beneficjentem finansowania tej formule jest ptatnik faktury, bo to za niego
zobowigzanie z tytutu zakupu towardéw lub ustugi zastepczo reguluje firma faktoringowa na
rzecz dostawcy - wystawcy faktury.

Tak jak w faktoringu sprzedazowym i tu chodzi o wsparcie ptynnosci finansowej u
przedsiebiorcy — méwi Jarostaw Grygiel, Dyrektor krajowy Credstep Poland sp. z o.0.,
odpowiedzialny za rozwdj biznesu w obszarze mikrofaktoringu online w Polsce. Faktor swojg
ustugg umozliwia utrzymanie ptynnosci finansowej po stronie nabywcy zakupow firmowych,
gdyz dzieki faktoringowi zakupowemu duzy jednorazowy wydatek na rzecz dostawcy zostaje
zamieniony na zobowigzanie okresowe wobec faktora, o charakterze ptatnosci ratalnych,
rozciggnietych nawet na p6t roku. W obecnych czasach wtasnie te pét roku moze byc
krytyczne w kontekscie utrzymania niezbednego poziomu srodkow pienieznych w kasie
firmy. Faktoring zakupowy jest wiec ekonomicznie substytutem kredytu kupieckiego, o ktory
aktualnie coraz trudniej, jako ze przedsiebiorcy obawiajg sie o wyptacalnos¢ swoich
kontrahentéw, przez co nie sg skorzy odraczac terminu zaptaty — dodaje Jarostaw Grygiel.
Faktoring odwrotny zapewni wiec ptynnosc finansowg po stronie kosztow firmy, bo odroczy i
rozterminuje wydatek, jaki zachwiatby stanem gotowki w przedsiebiorstwie. Co znamienne,
moze by¢ on z powodzeniem stosowany przez te firmy, ktére dotad faktoringiem sie w ogdle
nie interesowaty, a wiec przedsiebiorcow z segmentu B2C i tych, ktdrzy nie odraczajg swoim

klientom terminow zaptaty.

Jarostaw Grygiel z Credstep Poland dodaje, ze prowizja stosowana przy faktoringu
odwrotnym to koszt typowy dla finansowania krétkoterminowego i poréwnywalny do stopy
dyskonta stosowanej przy faktoringu sprzedazowym, a wiec relatywnie niewielki, zaczynajgcy
sie od 1,5% brutto za miesigc finansowania. Potencjalnym klientem moze by¢ kazda firma,
ktéra dla utrzymania swojej sytuacji rynkowej musi poczynic¢ konieczne naktady, np. na
zatowarowanie sklepu, wyposazenie pracownikdéw w laptopy, czy na przeksztatcenie swojego
biznesu stacjonarnego na biznes online, a jednorazowy ciezar takich naktadow

pozbawitoby przedsiebiorstwo cennej gotowki.

Co do faktoringu w czasie pandemii COVID-19, to branze, ktére zawsze potrzebowaty

faktoringu sprzedazowego dla wsparcia chronicznie niedomagajgcej ptynnosci finansowej,
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teraz potrzebujg zastrzyku gotdwki jeszcze bardziej. Czesto przybiera to forme dramatycznej
walki o przetrwanie. Dotyczy to na przyktad firm z sektora TSL, zwtaszcza transportu
miedzynarodowego. Coraz wiekszg desperacje widac tez u przedsiebiorcow budowlanych.
Na zupetne odciecie od strumieni pienigdza cierpig firmy B2C zajmujgce sie handlem
stacjonarnym, gastronomia, hotele i salony urody. Ta sytuacja to wyzwanie zarowno dla nich
samych, jak i dla ich wierzycieli. Z kolei faktorzy zostajg postawieni przed wymogiem
adaptacji do nowych regut gry, jesli chodzi o weryfikacje klientéw i zarzgdzanie ryzykiem
niewyptacalnosci — komentuje Jarostaw Grygiel. Ten ostatni wskaznik wtasnie drastycznie
podskoczyt. Tym samym trudno mowié, o tym ze wzmozone zainteresowanie faktoringiem
przektada sie na wiekszy poziom zysku ze zrealizowanych przez faktora transakcji. Wbrew
okolicznosciom, faktoranci wcigz jeszcze wydajg sie by¢ przywigzani sg do faktoringu
niepetnego lub nienotyfikowanego, cho¢ w obecnej sytuacji powinni zdecydowanie wybierac
faktoring bez regresu, zawierajgcy element zabezpieczenia przed negatywnymi skutkami

braku terminowej zaptaty naleznosci przez odbiorcy faktury.

Opracowanie: Credstep Poland
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